
Die Firma Hauert produziert und vermarktet hochwertige 
Dünger für den Profi- und Hausgartenbereich – seit über 
350 Jahren. Hauert als innovatives und modernes Schweizer 
Unternehmen ist Marktführer im Bereich Garten- und Garten-
bau-Dünger. An unserem Hauptsitz im bernischen Gross- 
affoltern werden auf modernen Fabrikationsanlagen Hauert 
Qualitätsdünger nicht nur für die Schweiz, sondern auch für 
verschiedene Auslandsmärkte hergestellt.

Als Nachfolgelösung suchen wir ab sofort oder nach Verein-
barung:

Verkaufsberater/-in 80–100 % 
Zürich und Umgebung
Haben Sie das verkäuferische Flair und organisieren Sie Ihren 
Arbeitsalltag gerne selbst? Wir bieten Ihnen eine abwechslungs-
reiche Tätigkeit mit starker Bindung in der Grünen Branche.

Ihr Aufgabengebiet:
Sie sind ein Bindeglied zwischen Hauert und den Kunden. 
Kompetente Beratung rund um Pflanzenernährung steht im 
Vordergrund. Selbständig verwalten Sie Ihr Verkaufsgebiet, 
pflegen und akquirieren Kunden und bauen langfristige  
Geschäftsbeziehungen auf. Sie sind insbesondere zuständig 
für:

• Eigenverantwortliche Organisation Ihres Verkaufsgebietes
• Fachlich kompetente Betreuung und Akquisition von Profi- 

und Handelskunden
• Mitentwicklung und Umsetzung der Vertriebsziele
• Durchführen von Schulungen und Kursen
• Sie vertreten die Marke Hauert mit Leidenschaft

Ihr Profil:
Für diese Aufgabe bringen Sie vertriebliches Geschick sowie 
Freude am Umgang mit Kunden mit, verbunden mit einem 
fachlichen Hintergrund in der Grünen Branche, der Ihnen er-
laubt, mit Ihren Kunden auf Augenhöhe zu kommunizieren.

• Sie verfügen über eine höhere Berufsbildung in der Grünen 
Branche und haben mehrjährige Berufserfahrung

• Sie haben hohe Eigenmotivation und Kundenorientierung
• Sie bringen fachliches und verkäuferisches Flair sowie  

Freude an der persönlichen Kundenberatung 
• Sie sind selbstständig, kommunikativ, kundenorientiert und 

denken vernetzt
• Sie sind ein Teamplayer
• Sie haben ein Flair für Pflanzen und für die Grüne Branche

Fühlen Sie sich angesprochen? Wir bieten Ihnen: 
• Fortschrittliche Arbeitsbedingungen in einem vielfältigen 

Umfeld
• Ein Aufgabengebiet mit viel Verantwortung und Gestaltungs-

spielraum
• Zur Verfügung gestellten Geschäftswagen und faire Anstel-

lungsbedingungen mit Fix-Lohn und guten Sozialleistungen

Ein motiviertes Team freut sich auf Sie. Für Fragen stehen  
Ihnen Herr Martin Weber oder Herr Damian Santschi gerne 
unter der Telefonnummer 032 389 10 10 zur Verfügung.

Bitte senden Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen nur per 
E-Mail an hr@hauert.com. Per Post zugesandte Unterlagen 
werden nicht retourniert.

Die Firma Hauert besteht seit über 350 Jahren und produziert 
und vermarktet heute Dünger für den Profi- und Hausgarten-
bereich. Wir sind ein innovatives Unternehmen und Schweizer 
Marktführer im Bereich Garten- und Gartenbau-Dünger. Unsere 
Produkte stellen wir am Hauptsitz im bernischen Suberg-
Grossaffoltern und in unseren Werken in Ammerbuch (DE), 
Nürnberg (DE) sowie Delfzijl (NL) her.

Zur Verstärkung unseres Teams in der Schweizer Hausgarten-
Sparte suchen wir ab sofort oder nach Vereinbarung eine 
engagierte, überzeugende und entscheidungsfähige Persön-
lichkeit als

Key Account Manager/in 100 %
Ihre Mission als Key Account Manager/in:
Sie bilden eine Brücke zwischen unserem mittelständischen 
Unternehmen und den Anforderungen des modernen Handels. 
Das Verantwortungsgebiet umfasst eine breite Palette von Auf-
gaben, die sich auf die Betreuung von Grosskunden im Haus-
garten-Bereich konzentrieren. Dazu gehört die eigenständige 
Akquisition von Neukunden sowie die  
Betreuung, fachliche Führung und Weiterentwicklung des  
Verkaufsteams. Zu den weiteren Aufgaben gehören die Durch-
führung von Marktanalysen sowie die Kontrolle und Analyse 
der Verkäufe im Hausgarten-Bereich. 

Als Verkaufsleiter/in werten Sie Kundenumfragen aus und  
bewerten die Umsatzentwicklungen. Sie führen Schulungen 
und Präsentationen für Kunden souverän und professionell 
durch. Sie tragen die Marktperspektive ins Unternehmen, geben 
Inputs zu den Marktpreisen, Verkaufspreisstrategien und 
Marktakzeptanz. Sie wirken bei der Entwicklung neuer Pro-
dukte und der konzeptionellen Sortimentsgestaltung mit.

Was Sie mitbringen für die verkaufsleitende Position:
Sie verfügen über mehrjährige Erfahrung im Management  
und in der Betreuung von Systemkunden, verbunden mit 
vertrieblicher Kompetenz sowie Führungsfähigkeiten. Ana-
lytisches Denken und Freude an Kommunikation gehören 
ebenso zu Ihren Stärken wie Hartnäckigkeit und Organi-
sationsgeschick. Sie sind eine gewinnende und engagierte 
Persönlichkeit mit Eigeninitiative, stilsicherem Auftreten und 
ausgeprägtem Verhandlungsgeschick. Ihre Begeisterung für 
den Garten, verbunden mit Ihrem fachlichen Hintergrund im 
Verkauf, ermöglicht es Ihnen, auf Augen- 
höhe mit unseren Kunden zu kommunizieren. 

Fühlen Sie sich angesprochen? Das bieten wir Ihnen:
•	Eine interessante und abwechslungsreiche Tätigkeit in 

einem etablierten, marktführenden Unternehmen
•	Ein Aufgabengebiet mit viel Verantwortung und Gestaltungs-

spielraum
•	Fortschrittliche Arbeitsbedingungen mit guten Sozial- 

leistungen
•	Wertschätzende Atmosphäre mit flachen Hierarchien

Ein motiviertes Team freut sich auf Sie. Für Fragen steht  
Ihnen Frau Lyudmyla Hirschi gerne unter der Telefonnummer 
032 389 09 38 zur Verfügung.

Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunter-
lagen per E-Mail an hr@hauert.com. Per Post zugesandte 
Unterlagen werden nicht retourniert.


